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＃1「印刷営業マン必見! 365日毎日がビジネスチャンス」
　日時 ● 2011年5月13日（金） 11:00AM～12:00PM
　講師 ● コニカミノルタビジネスソリューションズ（株）マーケティング部リーダー　杉山晴美 氏 
オンデマンド印刷で「モノ」売りから「コト」売りで成功した事例を紹介致します。「365日毎日がビジネスチャンス」をコンセプトに作られた「増販増客カレンダー
2011」の活用方法をお話します。「増販増客カレンダー2011」はコニカビジネスソリューションズ監修の営業ツールで、日本マーケティング・マネジメント研究機
構の協力の元に作られた営業マン必携のお役立ちツールです。
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＃2「今こそ 人間力」
　日時 ● 2011年5月13日（金） 1:30PM～3:00PM
　講師 ● 社団法人日本印刷技術協会（JAGAT）会長  浅野  健 氏 
前全印工連会長で現在はJAGAT会長である浅野健氏を招いてJAGATが考えるミッションについてお話します。「今こそ 人間力」をテーマに、製造業であるととも
にサービス業でもある印刷業での必要とされるマンパワー（人間力）について語ります。デジタル社会だからこそ求められる“人”としての資質を養って行くにはどう
したらよいのか? また、時代が変化しても“印刷人”として探求すべき課題は何なのかを紐解いて行きたいと思います。
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＃3「一眼レフデジタルカメラ使いこなし術上級編」
　日時 ● 2011年5月13日（金）3:30PM～5:00PM
　講師 ● キヤノンEOS学園講師/プロフォトグラファー 日下潤一 氏 
プロフォトグラファーとして活躍中であり、更にキヤノンEOS学園で未来のプロフォトグラファーの育成に尽力されておられる日下先生。今回は一眼レフデジタルカ
メラ（Eos Kissシリーズ/7Dなど）の実機十数台を持ち込んでその使いこなしの極意をお話しします。機種による写り方の違いや、プロの目線でどう被写体を捉える
かなどを体験していただきます。素人から上級者まで飽きさせない内容です。
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＃4「出版・紙と電子の市場」̶印刷と電子書籍̶
　日時 ● 2011年5月14日（土）1:00PM～2:30PM
　講師 ● （株）徳間書店 販売企画部 部長 中尾玲一 氏 
ジブリ系アニメを中心にしたコミックやアニメージュ文庫。常にエンタテイメント系出版をリードする徳間書店。その販売企画部が考えている「出版・紙と電子の市場」
をテーマに考察します。電子出版・電子書籍のあり方を大手出版社の立場からお話しすると共に、印刷業界・出版業界としての「紙と電子」の現状と様々な取り組みをご
紹介致します。
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＃5「印刷需要の構造的変化とそれがもたらす新たなビジネスチャンス」
　日時 ● 2011年5月14日（土）3:00PM～4:30PM
　講師 ● コダック顧問/M.S.E.事務所 代表 村松礼二 氏 
印刷需要構造が変わりつつある印刷業にもそのトレンドを読むことによって新たなビジネスチャンスが見えて来ます。数々のコンサルタント業務をこなした実績と経験
を活かして、今印刷会社に求められる的確な販売促進対策とは何か? 更には収益向上のために必要とされるファクターとは何かを徹底分析します。


